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Der neue Vertriebscontroller wird mit dem Verkauf auch ein VIS aufzubauen haben. Nennen Sie 6

Punkte, welche ein VIS erfiillen muss, damit dieses auch die wirkungsvolle Zielerreichung garantiert,

wenn man einen solchen finanziellen Aufwand und die Anschaffung auf sich nimmt:

Deine Losung

Eigenschaft und Beschreibung

Begriindung

gewdhrleistet sein

1 Flexibel, muss jederzeit ausbaubar Wir haben stetig neue Bedirfnisse, neue Kunden, neue
sein Lander und neue Produkte.
2 Benutzerfreundlichkeit-muss Wenn das VIS nicht benutzerfreundlich ist, verlieren wir

viel Zeit und die Mitarbeiter sind dadurch unnotig
genervt.

3 Stabil; moglichst.wenig Ausfalle

Der Verkauf muss moglichst ohne Ausfalle arbeiten
konnen, da er das System oft auch beim Kunden
benutzt.

4 VIS muss von extern bedienbar sein

Der Verkauf muss abends oder unterwegs online
Bestellungen erfassen kdnnen, muss Lieferfristen
versprechen und daher die Vorrate kennen.

5 Zu schwere Dateien und
Anwendungen im System machen
es langsam

Die Dateien und das System allgemein diirfen nicht zu
schwere Dateien haben, sonst brauchen wir stetig neue
Hardware, da sonst das System zu langsam lauft oder
sogar abstiirzt.

6 Das System muss im Minimum 3-
Sprachig sein

Das System muss im Minimum mit 3 Sprachen
anwendbar sein. Alleine in der Schweiz brauchen wir
schon zwingend Deutsch und Franzdsisch. Englisch
brauchen wir flirs Ausland
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